Venda tudo para todos
sem vender

Apresentacao do Episddio 5 com Apresentacao de Paula Freitas e Eduardo
Rocha

A persuasao € uma ferramenta poderosa para vendas. Nesse ebook,
aprenda como vender sem parecer que esta vendendo.

€ by INNER 360




Vendendo sem Vender

Esséncia Interseccao entre persuasao e

Venda sem parecer que esta vendendo. vendas

Aprenda a persuadir sem ser invasivo. Uma visao geral da aplicacdo da persuasdo em
técnicas de vendas eficazes.



Mergulhando nas Armas da Persuasao

Compromisso e Coeréncia

Influencie a percepc¢ao do seu cliente
através da consisténcia nas acoes e
comunicacgoes.

Afeicao

Construa rapport com seus clientes e
desenvolva afeicdo genuina no processo
de venda.

Reciprocidade

Crie uma disposicao para a compra
através da aplicagao da reciprocidade.

Aprovacao Social

Os testemunhos e avaliagdes tém um
grande poder na decisao de compra.
Aprenda como incorpora-los em suas
estratégias.

Autoridade

Estabeleca confianga e autoridade no
processo de vendas através da
percepcao de autoridade.



A Estrutura Ampliada das Armas da
Persuasao

AS ARMAS DA
PERSUASAC

Coma influenciar e n@o se deixar influenciar

' FEEDBACK |

MAIS
VENDIDO
. -
As Armas da Persuasao Feedback positivo
O livro de Cialdini contém diversas técnicas que Utilize o feedback positivo como uma ferramenta
podem ser utilizadas para vender de maneira ética poderosa para influenciar a decisdo de compra do

e eficaz. cliente.



A Etica na Persuasao

1 Honestidade 2 Valor
A persuasao deve ser O produto ou servigo deve ter
utilizada de forma honesta e um valor genuino para o
ética, sem enganar o cliente. cliente, sem ser apenas uma

técnica de venda.

3 Trabalho em equipe

Trabalhe com uma equipe alinhada aos valores éticos da persuasao.




Conclusao

Resumo

Resuma os principais pontos
aprendidos na apresentacao,
destacando a importancia da
persuasao ética.

Pratica

Como os pontos aprendidos
podem ser aplicados na pratica,
de maneira ética e eficaz.

Inovacao

Discuta como a criatividade e a
inovacao podem ser utilizadas
para aplicar os principais pontos
aprendidos com sucesso.



Desafio

Aplicacao pratica Criacao de campanha

Aplique os principios aprendidos em um projeto de Crie uma campanha de vendas criativa e
vendas real. inovadora utilizando os principios aprendidos.



Muito obrigado pela sua participacao e se prepare para 0 proximo
nivel educacional digital. EduCast 360 é uma forma diferente,
divertida e muito leve de ENSINAR. Nos vemos no proximo
episddio. Até la.

Conheca o INNER 360:

https://agentedemudanca.com.br/infos/



https://agentedemudanca.com.br/infos/

Escute ou Assista este Episodio agora
mesmo no Spotify e/ou no Youtube

@ YouTube ©Z
EduCast INNER 360 | Episédio 5 - Conquiste a Atengéo...

Vamos mergulhar profundamente nos Gatilhos Mentais de Robert
Cialdini aprendendo como capturar e manter a atencao de sua...

@ Spotify 2

EduCast INNER 360 | Episédio 5 - Conquiste a Atenc3o...

Listen to this episode from Eduardo Rocha | Desenvolver 360 com
PNL, HIPNOSE E INTELIGENCIA EMOCIONAL on Spotify. Vamo...



https://www.youtube.com/watch?v=b6uxLt2yjm0
https://open.spotify.com/episode/0rausEgqQWPeV2aZzPccDI

